g Kédex BARTER100
Y

Ucelom tohto kédexu je vytvorit v bartrovom systéme skupinu firiem a podnikatelov, ktori chct
i m r | pomocou bartra bartrovat na 100% barter - predavat aj nakupovat a tiez aby toto 100%-tné
A bartrovanie vel'mi dobre fungovalo.

- Svoje produkty a sluzby pontikaj dalSim obchodnym partnerom v skupine BARTER100 ako aj v bartrovom
systéme presne tak isto ako by to boli zakaznici, ktori platia v eurach - dodacie podmienky a kvalita
produktov/sluzieb, tiez ale aj celkovy pristupu k zakaznikovi.

- Nikdy neporus dohodu, ktoru si raz urobil s obchodnym partnerom. Ak povodni dohodu z naozaj vaznych
dévodov nevie$ dodrzat, urob s obchodnym partnerom novd, vzdjomne akceptovanu a prijatelni dohodu.

- Ak nastane nejaky problém alebo nedorozumenie, nedrZ to v sebe, vyries$ to. Rie$ to s tym, koho sa ta vec
tyka alebo s prevadzkovatelom bartrového systému. Ked sa na tu vec pozries a vyriesis ju, podporis dobré
vztahy v tejto skupine.

- Komunikuj s partnermi tak ako by si chcel aby komunikovali oni s tebou.

- Nerob druhym to, ¢o by si nechcel aby robili oni tebe

- Nepredrazuj svoje vyrobky alebo sluzby nad beZné cennikové ceny.

- Dodrziavaj platobnu disciplinu. Nestaéi zaplatit bartrovu €ast platby, je potrebné zaplatit celu platbu, t.j.
DPH v eurach.

- Ak si predavajuci, nerozdeluj faktiru so zakaznikom na casti - bartrovi a "nebartrovu"
- Ak si zakaznik, neakceptuj rozdelenie platby, ak ti to predajca navrhne.

- Dodrziavaj pravidla bartrového obchodovania obchodného systému Superbarter, ktoré st spisané
v Obchodnych podmienkach.



